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СОТРУДНИКА В ЕВРОПЕ732

СОТРУДНИКА В РАЗНЫХ
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1.154

БОЛЕЕ МЛРД ЕВРО – ГОДОВОЙ ОБОРОТ1

СТРАН СБЫТА>70- ДОЛЯ ЭКСПОРТА53,5%

МЛН ПАР ОБУВИ В ГОД51,8

КТО МЫ?



СИСТЕМНОЕ ПАРТНЕРСТВО: КАК МЫ ЕГО ВИДИМ

WORTMANN ПРЕДЛАГАЕТ:

ПОНИМАНИЕ ГЛОБАЛЬНОЙ СИТУАЦИИ

КОЛЛЕКЦИЮ

СНАБЖЕНИЕ

ЛОГИСТИКУ

МАРКЕТИНГ

ИННОВАЦИОННОЕ ТОРГОВОЕ
ОБОРУДОВАНИЕ

ВЕРТИКАЛЬНУЮ ИНТЕГРАЦИЮ В
УПРАВЛЕНИИ ЦЕПОЧКОЙ ПОСТАВОК

НАША

СОВМЕСТНАЯ МОДЕЛЬ

УСПЕХА

=

СИСТЕМНОЕ ПАРТНЕРСТВО

TAMARIS

ПАРТНЕР ПРЕДЛАГАЕТ:

ПОНИМАНИЕ ЛОКАЛЬНОЙ СИТУАЦИИ

БЛИЗОСТЬ К КЛИЕНТАМ

ГИБКОСТЬ

ЛОКАЛЬНЫЙ МАРКЕТИНГ

ЗАКАЗЫ С УЧЕТОМ ЛОКАЛЬНОЙ
СПЕЦИФИКИ

ЛИДЕРСТВО



2005

Открытие 1-ой системной площадиTamaris

2008

Открытие 100-й системной площадиTamaris

2016

Открытие 1000-й системной площадиTamaris

2016

Введение концепции магазинаTamaris 2.0

ЭВОЛЮЦИЯ СИСТЕМНОГО
ПАРТНЕРСТВАTAMARIS



ДИЗАЙН
БРЕНДИРОВАННОЙ ЗОНЫ

• Функциональный дизайн: помогает в самообслуживании и
позволяет наилучшим образом презентовать как новинки
коллекции, так и модели распродаж

• Демонстрация товара: высококлассная демонстрация на
светлом фоне и высочайший уровень гибкости

• Средний объем запасов в торговой зоне:  ≥ 6-7 моделей/ м² 
Зона примерки: просторная посадочная зона с ковровым
покрытием, удобными сиденьями и зеркалом в полный рост

• Необходимое пространство: мин. 40 м² с задней стеной
шириной 6 м и высотой потолка 2,7 м



БРЕНДИРОВАННАЯ
ЗОНА: 

ВИЗУАЛИЗАЦИЯ













ПРЕЗЕНТАЦИЯ БРЕНДА

• Последовательная экспансия мираTamaris 
до точки продажи

• Высококлассная демонстрация товара на
ярком фоне, чтобы подчеркнуть его
ценность

• Эффектный дизайн магазина — создается
впечатление, что вы находитесь в бутике

• Демонстрация маркетинговых стилей,  POS 
декораций,   анонсирование печатной и
видеопродукции в магазине



ХАРАКТЕРИСТИКИ
КОЛЛЕКЦИИ

✓ Идеальная обувь для каждой женщины

✓ Ежедневное обновление ассортимента

✓ Актуальность благодаря программе обновления заказа

✓ Новые модные темы каждую неделю

✓ Отличное соотношение цены и качества



СТРУКТУРА
КОЛЛЕКЦИИ

• Предколлекция (30 моделей) — начало сезона

• Основная коллекция (около 300 моделей) — основная
коллекция

• Модное обновление (около 10 моделей) — модные
тенденции

• Обновление коллекции (около 100 моделей) — первое
обновление коллекции

• Промежуточная коллекция (около 50 моделей) —
специальные темы (вечеринки, быстрая мода и пр.)

• Дополнительная коллекция (около 10 моделей) —
второе модное обновление

• Завершение сезона (около 15 моделей) — расчеты (в
соответствии со спросом)









ТЕХНОЛОГИИ



АКСЕССУАРЫ
СТИМУЛЯЦИЯ ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ ПРОДАЖ И УВЕЛИЧЕНИЕ СРЕДНЕГО ЧЕКА



ИДЕАЛЬНЫЙ ОБРАЗ
ДО МЕЛЬЧАЙШИХ ДЕТАЛЕЙ!



Все, что
входит
в бренд

АССОРТИМЕНТ

ЖУРНАЛ
РЕКЛАМА

МАГАЗИНЫ И
БРЕНДИРОВАННЫЕ
ЗОНЫ

СОЦИАЛЬНЫЕ
СЕТИ

ОНЛАЙН-МАГАЗИН



МЕНЬШЕ— ЗНАЧИТ
БОЛЬШЕ

Одна простая идея!

Последовательное внедрение везде!

Один запоминающийся образ!



МАРКЕТИНГОВАЯ КАМПАНИЯ

30 000 
ТВ-роликов в год* 

3700
пресс-релизов в год*

200 000 000
рекламных сообщений онлайн /

в социальных сетях в год*

10 стран
ведут маркетинговые кампании*

600 
рекламных объявлений
в газетах в год*

27 000
наружных баннеров в год*

*по данным 2021 календарного года, общее число 
на один носитель по всем странам



ПЛАТФОРМА

МагазиныTamaris могут

демонстрировать и продавать запасы

в интернет-магазинеTamaris.ru



СИСТЕМА РАСХОДОВ «МАГАЗИН SELECT»

Мы планируем обустройство вашей
брендированной зоны:

- торговое оборудование;

- полносборное строительство, 

электромонтажные, малярные работы, этажные
планы.

Мы поставляем:

- лампы и освещение (премиальная LED-

технология);

- напольное покрытие (плитка, ковры).

Мы поставляем и устанавливаем:

- торговое оборудование.

Вы выполняете:

- полносборное строительство;

- электромонтажные и малярные работы;

- напольные работы.

Период реализации проекта после заключения договора и разработки плана: 8 недель

Ваша системная цена

+ подготовка торговой площади

(за счет партнера)

прибл. от 15 000 руб. / м²

от 20 000 руб. с НДС / кв. м. 
(+ транспортировка

и дополнительная мебель)

+ 8 000 руб. — ежемесячная
плата за рекламу



УСЛУГИ И
ПРЕИМУЩЕСТВА

• Маркетинг: стандарты для индивидуальных
маркетинговых материалов

• Визуальный мерчендайзинг: обеспечение
актуальными, модными в сезоне
материалами

• POS-материалы: бумажные пакеты, рожки
для обуви, носки для примерки, подарки, 
стенды, ценники, визитные карточки и пр. 
(начальное оснащение бесплатно!)

• ТренингTamaris: обучение стратегиям
продаж и изучение ассортимента

• ЖурналTamaris: источник вдохновения и
полезных рекомендаций для конечных
покупателей



УСЛУГИ И ПРЕИМУЩЕСТВА

• Сезонное планирование закупок: в соответствии с
покупательским спросом

• Заказы: рекомендации по закупкам исходя из оборота

• Специальные предложения для системных
партнеров: эксклюзивные решения для системных
партнеров, специальная программа расчета, 
преимущественный доступ к товарам по специальной
цене

• Регулярные проверки магазина: команда розничной
зоны для помощи торговому персоналу

• Обучение продажам: длительное повышение
квалификации торгового персонала



КЛЮЧЕВЫЕ ЦИФРЫ ДЛЯ МАГАЗИНА

• Оборот запасов Ø ≈ 4,0

• Наполняемость чека (pcs)   Ø ≈ 1,5

• Модели / м² Ø ≈ 22

*для магазинов в России за календарный 2021 г.

*

• Оборот на м² Ø ≈ 3,5–5 000 €

• Цена продажи (В/Л) Ø ≈ 45 €

• Цена продажи (О/З) Ø ≈ 70 €



Wortmann KG | Internationale Schuhproduktionen | Klingenbergstraße 1-3 | D-32758 Detmold

СПАСИБО!


